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把握大势，推动行业变革！

北京大学电商与互联网思维研修班
把握时代脉动   推动行业变革  抢滩致胜
【课程背景】
5年后不会再有互联网公司，因为所有的公司都在使用互联网，所有企业都在利用网络营销。
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                                                   ------百度CEO李彦宏

没有成功的企业，只有时代的企业！
1991年，柯达在技术上领先同行十年，却在2012年1月申请破产，打败他的不是同行，而是数码时代的来临！中国移动号称全世界最大的移动通信运营商，却眼睁睁看着微信这个小鲜肉在蚕食他的肌体，因为微信是移动互联网时代的骄子！

腾讯、百度、阿里巴巴等互联网巨头不断跨界零售、教育、医疗、旅游等传统行业，下一个被颠覆的又将是哪个传统行业呢？
正如工业时代，电力的使用改变了人们的生产、生活、娱乐、消费方式，移动互联网时代，这一变革将更加巨烈！

过去仅仅集中在互联网领域中的创新创业浪潮，未来会扩散到全社会360行。只觉剑气逼人，却不见敌人在哪里，是当前很多传统企业的恐怖感受！

海尔的张瑞敏已经认识到：企业要么触网，要么死亡！华为、苏宁、万达、万科这些传统企业大佬纷纷谋求互联网转型。
 因为“要么电子商务，要么无商可务！”移动互联网与电子商务即将改变中国的商业格局，不管是工业、农业还是服务业，不管是消费品、工业品还是金融产品……
百年老店、基业长青、精益求精、日积月累，都是建立在工业时代的基础上的，其前提是有一个很稳定、恒定的商业环境，而在发生了“破坏性创新”的环境大变革之中，这些东西还够不够用呢？
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今年两会上，互联网+已经写入李克强总理的工作报告，移动互联网等新技术与制造业的结合，成为国家经济发展的重要战略。

互联网+！中国经济新引擎发动之际，你准备好了吗？

【课程简介】
北京大学《电商与互联网思维研修班》是由北京大学继续教育学院推出的，面向传统企业领导人的移动互联网实用课程。
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移动互联网时代的来临，必将在传统企业中掀起全新的企业经营革命。《电商与互联网思维研修班》针对企业在移动互联网时代转型中可能碰到的所有问题，系统分析移动互联网时代主流商业运营模式和操作方法，为企业转型提供系统性解决方案，帮助企业脱胎换骨，进行颠覆性的创新。

本课程师资多延请自一线实战派领袖，充分保证教学内容的实用性、可操作性。使学员真正获益，迅速成为深谙互联网思维、精通互联网运作方式的时代弄潮儿。

在浪潮和趋势面前，谁先改变观念，谁就拥有了市场！
                                                           ——李嘉诚
【课程价值】
汇聚多方资源，保证科学实用：

课程聚焦传统企业的实际需求，以培养企业掌门人的互联网思维，解决移动互联网时代转型问题为导向，全方位保证课程体系的系统性和实用性。

实战实效式问答，践行体验中感悟： 

学员企业家零距离分享和感受移动互联网的脉搏。全方位传帮带，在实际操作中汲取得失，并在企业家导师的带领下，结合自身经营实际，找到自己的互联网转型解决之道。

永续学习平台，提供资源技术智力支持：

一次学习永久成为北大校友会成员，享受同学联盟持续开拓性资源。华商智库专家答疑评测，对接学员优秀项目。资本沙龙，游学考察及论坛、研讨、实践等环节助力企业可持续发展。

【课程设置】
	第一部分：移动互联网下的产业颠覆

	模块一：传统企业的经营困局

1看得见的颠覆：巨头倒下，身体还是温的

2看不见的颠覆：那些悄然消失的传统企业

3实体企业对跨界颠覆者的焦虑

4传统企业的互联网趋势
	模块二：电子商务与产业发展机遇
1移动互联网的发展趋势

2传统企业的电商定位及转型
3移动互联网时代的社会趋势
1） 娱乐化2）时尚化3）网络化4）信息化

	模块三：传统企业的互联网转型路径

1传统企业互联网化误区

2传统企业互联网转型是一把手工程

3传统企业互联网转型的杀手锏

4传统企业互联网转型的节奏与火候

5开展电子商务的13种死亡原因和解决措施
	模块四：互联网金融创新模式全解析

1信息时代的金融变革

2互联网金融对传统行业的冲击

3互联网金融有哪些典型的商业模式

4互联网金融对电商市场的推动

5如何规避互联网金融风险

	第二部分：移动电子商务实战之运营模式全解析

	模块一：微商实战运营全揭密
1微商的优势和特点

2微商运营技巧

3传统企业做微商容易走入哪些误区

4微商未来趋势
	模块二：众筹商业模式设计与创新
1众筹催生多元化商业模式
2众筹运作模式创新

3私募与众筹

4案例解读

	模块三：O2O 运营模式下的利益重新分配

1模式一：先线上后线下模式
2模式二：先线下后线上模式

3模式三：先线上后线下再线上模式

4模式四：先线下后线上再线下模式
	模块四：社区\B2C\B2B\APP等运营模式解析

1社区运营模式

2 B2C、B2B、APP等模式的特点与优势

3移动互联下的电商模式创新

4社交电商的发展趋势

	第三部分：移动电子商务实战之互联网营销

	模块一：微信营销：一场新的营销革命
1、企业为何要注重微信营销
2、微信引领的“小轻大”时代
3、微信营销的基础核心和基础点

4、如何做微信营销：行业微信营销案例分析
	模块二：传统企业搜索营销
1搜索营销：SEO与SEM协同作战

2移动社交时代的互动搜索营销

3搜索营销漏斗

4搜索营销的成功案例剖析

	模块三：全网络整合营销实战

1网络交互营销策略工具

2新媒体粉丝营销

3活动营销：传统活动和网络活动如何配合

4轻松自我诊断营销瓶颈

5玩转阿里巴巴旗下工具
	模块四：大数据精准营销

1大数据力量:巫术一般的精准营销
2大数据与客户信息管理

3数据分析与客户需求预测

4流量与数据营销

5案例解读

	第四部分：传统企业拥抱互联网思维之终极战略

	模块一：互联网思维之用户思维
1从产品思维到用户思维

2用户思维与客户思维的区别

3用户思维导向的实质内容
	模块二：互联网思维之极致思维

1服务超越用户想象

2产品令用户尖叫
3价格引爆市场

	模块三：互联网思维之迭代思维

1迭代思维之边走边完善

2迭代思维之快速反应
	模块四：互联网思维之跨界思维
1颠覆者往往来自突然闯入的野蛮人
2传统行业最难跨越观念之界


【拟请师资】

姜家齐：北京大学软件与微电子学院教授、创新研究中心主任、原摩托罗拉中国研究院院长。
赵大伟：和君集团合伙人，清华、北大、上海交大、厦门大学等高校MBA或EMBA讲师，
专注于传统企业的互联网转型。阿里巴巴、复星集团等企业和投资机构纷纷邀请赵
大伟去“华山论剑”。

罗明雄：北京京北投资管理有限公司总裁，搜狐互联网金融顾问。《互联网金融》一书作者。
邱凌云：北京大学光华管理学院管理科学与信息系统系副教授。主讲“电子商务与网络营销”、

“E-Business”等MBA课程，研究专长为电子商务、网络消费者行为等。

雷  鸣：酷我科技创始人。前百度首席架构师。美国斯坦福大学的MBA学位和中国北京大学

的计算机硕士。
于  刚：1号店董事长，联合创始人。宾夕法尼亚大学沃顿商学院决策科学博士。于刚曾任戴尔全球采购副总裁,曾任亚马逊的全球供应链副总裁。
李  川：阿里巴巴集团O2O项目市场负责人：曾经任天猫智囊团负责人，负责阿里集团全面商务电子化之路，对接传统企业的线上线下融合。
方建华：茵曼品牌创始人。自己办过工厂，几年后创立自己的品牌“茵曼”，瞄准刚起步的电子商务B2C业务，在他成就“亿万”的过程中，被看成“互联网的传奇”。
周宏明：上海交通大学EMBA客座教授/艾瑞学院首席顾问，20年的互联网工作及创业成功经验。
杨伟庆：艾瑞咨询集团创始人。大学毕业后第二年即投身于互联网创业行列。曾参与投资或创建多家公司。投资项目包括车库咖啡、黄太吉传统美食等。
刘东明：中国第一届网络营销硕士专业特聘教授，北京航空航天大学软件学院互联网营销与管理硕士专业特聘教授，中国电子商务职业经理人认证课程研发中心主任。

王树彤：敦煌网首席执行官。曾是微软最年轻的中国区高管，曾在思科管理“思科亚洲最佳团队”。在卓越网当CEO时，领导卓越网成为中国最大的网上音像店。

傅志勇: 艾瑞集团电商合伙人。15年来持续专注于新经济领域（实体商业+数字商业）的研究与咨询。先后服务于阿里嘏嘏、迪卡侬、H&M,东方购物、相宜本草、中国银联等。

孙  威：天威传播创始人总经理。八年互联网新媒体营销运营经验。擅长网络整合营销、新媒体、微博微信营销、电商运营，微商运营，实战经验丰富。服务过的客户包括：联想、HP、奔驰中国、伊利、蓝带啤酒等。

宗  宁：奇虎公司。主要负责360手机助手的品牌推广，一年内360手机助手成为了国内第一大安卓软件市场。他负责的360随身wifi的品牌营销流水近四亿，是销售最好的智能硬件产品。他负责的360手游品牌推广是国内安卓手游第一平台。
蔡  虎：社会化时尚购物网站乐货网（LEHO）创始人，董事长兼CEO。曾担任百度联盟总经理，加入百度前，蔡虎先生拥有十余年知名跨国公司在华业务的销售与运营等相关经验，曾任博士伦眼睛护理产品公司中国区副总裁等职。

祁国晟：北京国双科技有限公司的创始人董事长兼首席执行官（CEO）。他少年时代就开始参与并主持商业性软件研发，对IT行业的技术发展和企业运作拥有前瞻性的把握。曾在清华同方及微软研究院工作。

陈兴东：京东海外事业部总经理。文思海辉全球业务副总裁；甲骨文公司欧洲分公司国际化项目总监；爱尔兰制服网创始人—CEO；英国东方电商工业园创始人股东，欧洲最佳跨境020电商。

郁金星：天使投资人，互联网品牌实战者。
【招生对象】
◎传统企业董事长、CEO、总裁、高管、电商负责人
◎互联网及电子商务企业董事长、CEO、总裁、高管
【课程安排】

共5次课程，每月集中上课3天。

【学习费用】
课程费用每位学员3.98万元/人
（包括师资、讲义、场地费，不包括学习和游学期间产生的食宿交通旅游费用）
【结业证书】
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参加全部课程学习者，由北京大学颁发《北京大学电商与互联网思维研修班》

证书统一编号，加盖北京大学钢印。

【申请程序】
◎ 填写报名表：

报名表必须由本人亲自填写，所有栏目均要求填写完整清晰、准确属实。
◎ 准备申请材料：
1、有效身份证件复印件一份

2、个人简介一份

3、学历和学位证书复印件一份

4、四张二寸彩色近照（背面铅笔署名）

◎ 发放录取通知书：

被录取学员由北京大学继续教育学院统一发放录取通知书。

学员在接到录取通知书5个工作日内将学费汇入北京大学。

北京大学银行帐号11001070400056006968

开户行：建行北大南街支行

户  名：北京大学

汇款附言：北京大学电商与互联网思维研修班

【招生办公室】
联系人：马老师
电  话：13911229638   010-62996527
邮  箱：171272602@qq.com
北京大学电商与互联网思维研修班
报  名  表
	姓名
	
	性别
	
	年龄
	
	贴照片

	工作单位
	
	职位
	
	

	单位地址
	
	邮编
	
	

	固定电话
	
	传真
	
	

	手　　机
	
	E-mail
	

	身份证
号码
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	教育背景
	毕业院校
	
	学历与学位
	

	
	毕业时间
	
	专业
	

	工作简历
	

	是否预定房间
	  □需要　           □不需要

	您的建议与要求：
申请人：
     年    月    日


8
电话：010-62998776   13910255857马老师 传真：010-62996527 邮箱：171272602@qq.com

